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■ U. EUROPÉENNE 

■ASEAN 

■MERCOSUR 

■SADC 

■CEEAC 

■CEMAC 

6 Pays  
68.267.839 Consommateurs 
14.624.555 Utilisateurs d’Internet  
21.0 % Penetração [ % Pop.] 

■ 27 Pays 

■ 446.940,060 Consommateurs 

■ 404.033.814 Utilisateurs d’Internet 

■ 90.4 % Pénétration [ % Population.] 

■ Accord de Système Préférentiel avec l’UE 

■ Une forte présence de la communauté cabo-verdienne dans l'UE 

■ 331,002,651 Consommateurs [ 2021 ] 

■ 297,322,868 Utilisateurs d’Internet [ 2021 ] 

■ 89.7 % Pénétration [ % Population] 

■ Accord de Système Préférentiel avec les USA 

■ Une forte présence de la communauté capverdienne dans les USA 

 

 

■Portugal 

■Timor oriental 

■Brésil 

■Angola » Mozambique 

■Angola » Guinée Équatoriale » Sao T. et Principe 

■ Guinée Equatoriale 
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■Angola » Mozambique 

■Angola » Guinée Équatoriale » Sao T. et Principe 

■ Guinée Équatoriale 

DIMENSion GéOéCONomique 

DU  

CABO VERDE 

■SADC 

■CEEAC 

■CEMAC  

Positions dans les régions économiques 
26 Países 
554.714.746 Consommateurs 

Position sur le marché 

68 Pays 
2.033.955.651Consommateurs Positions dans les régions économiques 

Position sur le marché 

■ CPLP - Communauté des Pays de Langue Portugaise 

■ 4 continents [Afrique – Amérique – Asie – Europe] 

■ 9 Pays membres 

■ 292.111.889 Consommateurs 

■ 172.107.709 Utilisateurs d’Internet 

■ 61.4 % Pénétration [ % Population] 

■ Le Cabo Verde est un Pays membre 

■ 15 Pays 

■ 407.000.000 Consommateurs 

■ 221.724.638 Utilisateurs d’Internet  

■ 47.4 % Pénétration [ % Population.]  

■ Le Cabo Verde est un Pays membre 

R
ef

.E
-E

IC
V

.0
1/

20
22

/V
D

-E
.0

1 
 

w
w

w
.a

tla
n

tic
b

us
in

es
sf

or
um

.c
o

m
 

www.atlanticbusinessforum.com 

AfCFTA 

■ Consommateurs[ 2022 ] : 1,373,486,514 ; 
■ Utilisateurs d’Internet [ 2000 ]: 4,514,400 ; 
■ Utilisateurs d’Internet [ 2021 ]: 590,296,163 ; 
■ Pénétration [ % Population]: 43.0 %  

■ Croissance Internet [ % 2000 - 2021] : 12,975 %; 
■ Organisation économique : Zone de Libre-échange Continentale Africaine – AfCFTA; 
■ Pays membres: 55; 
■ Entrée en vigueur: 1er Janvier 2021; 
■ Objectif: Stimuler le commerce sur le continent; 
■ Avantages pour les entreprises : Fournir Librement Produits et Services dans 55 Pays; 
■ Statut du Cabo-Verde: Le Cabo Verde est un Pays membre de la AfCFTA. 

www.emergys.pt 
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Atlantic BUSINESS ROUND - BUTS 
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Le Atlantic Business Round a 10 objectifs et résultats stratégiques définis pour l'édition 2023, servant de base pour guider les 
activités entrepreneuriales post-événement à développer sur les marchés cibles par les entreprises participantes. 
 
Le Atlantic Business Round génère des avantages de la plus haute pertinence et profite à toute entreprise en permettant une 
création d‘affaire rapide et constitue un excellent «outil» de mise en réseau. Chaque dirigeant ou entrepreneur, via l’Atlantic 
Business Round, pourra tenir des dizaines de rendez-vous d'affaires en une seule journée, le 16 juillet 2023, chaque rendez-
vous étant préparé en amont, ce qui permet des résultats concrets en fonction des objectifs fixés. Le Atlantic Business Round 
est ainsi un espace d'excellence où les entreprises recherchent et proposent des produits, des services, des partenariats 
d'affaires, des opportunités d'affaires et des solutions d'affaires aux entreprises déjà implantées sur leurs marchés. 
 
Les objectifs définis permettent d'atténuer les risques commerciaux grâce à l'examen périodique des matrices de risques, 
l'adoption de plans d'action pour répondre aux risques commerciaux, la mise en place d'indicateurs de performance et la 
définition de tests d'efficacité avec une routine établie pour soutenir les entreprises dans la prise de décision stratégique et dans 
les processus d'évaluer les opportunités d'affaires au fil du temps. 
 
Les participants, lors de leur inscription, doivent envoyer leurs profils via la plateforme suivante : 
https://emergys.pt/register/online/br/ 

CEDEAO 

AfCFTA 

+409 millions de 
consommateurs 

PALOP 

AGOA 

+1.3 milliards de 
consommateurs 

+70 millions de 
consommateurs 

+292 millions de 
consommateurs 

+331 millions de 
consommateurs 

CPLP 

+444 millions de 
consommateurs 

UE / SPG+ 

1 

Rapprocher les 
entreprises acheteuses 

et vendeuses, leur 
fournir les conditions 
pour faire des affaires 

2 

Créer un réseau d'affaires 
dynamique, agile, 

sécurisé et permettre de 
rencontrer de nouveaux 
clients, investisseurs et 

partenaires 

3 

Faciliter la création 
rapide des affaires et 

permettre aux 
entreprises de gagner du 

temps, des ressources 
et de la logistique 

4 

Être un outil 
d'excellence dans la 
mise en réseau et la 

formation de 
partenariats résilients 

5 

Renforcer les partenariats 
commerciaux et donner une 
échelle aux affaires, en 
fournissant une assistance 
juridique et fiscale. 

6 7 

Aider les entreprises à 
augmenter le portefeuille 

de fournisseurs et de 
clients 

Faciliter l'accès des 
entreprises et des 
investisseurs aux 

marchés à fort potentiel 

8 

Créer des opportunités 
pour les entreprises de 
toutes tailles et de tous 

secteurs d'activité 

9 

Permettre aux entreprises 
et aux investisseurs 

d'accéder aux informations 
sur les sources de 

financement parmi les plus 
pertinentes 

10 

Permettre aux pays 
participants d'avoir la 

disponibilité et la capacité 
entrepreneuriale comme 
moteur de développement 

BUT BUT BUT BUT BUT BUT BUT BUT BUT BUT 
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4 

L'objectif de l'Atlantic Business Round est 

de faciliter les négociations, de réaliser des 

transactions commerciales et de conclure 

des accords commerciaux et de 

partenariat.. 

6 

Atlantic BUSINESS ROUND 

■ 
FONCTIONNEMENT 

L'Atlantic Business Round facilite les 

contacts avec les entreprises participantes, 

garantissant l'efficacité et l'efficience dans 

la conduite des affaires. 

7 

 
L'Atlantic Business Round facilite les 
contacts personnalisés avec les décideurs, 
ce qui nécessiterait autrement de 
prospecter des marchés, d'établir des 
communications, de planifier des réunions 
et des voyages internationaux. L'Atlantic 
Business Round permet ainsi d'économiser 
du temps et des ressources. 

8 

 

En une seule journée, un participant à 

l'Atlantic Business Round peut établir 

plusieurs contacts d'affaires avec des 

partenaires, des décideurs d'entreprise, 

des clients et des potentiels fournisseurs, 

économisant du temps et des frais de 

déplacement. 

1 

Il n'y aura pas de discours, de discours 

ou de tout autre événement qui n'est 

pas au centre de l'objectif de l'Atlantic 

Business Round. 

2 

L'Atlantic Business Round facilite la 

gestion rigoureuse des rendez-vous 

d'affaires dans lesquels le temps de 

chaque participant est strictement 

respecté. 

3 

Dans l'Atlantic Business Round, chaque 

entreprise/dirigeant peut participer à 

plusieurs rendez-vous d'affaires, en tables 

de 4 à 6 participants, disposant chacun de 

2 à 3 minutes pour se présenter. 

5 

Des représentants d'entreprises ayant un 

pouvoir de décision participent à l'Atlantic 

Business Round, facilitant ainsi la 

conclusion des accords et les négociations 

finales. 

5 
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Atlantic 

BUSINESS ROUND 

 
Networking 

 

Conseils pour participer 

L'objectif de l'Atlantic 

Business Round est de 

permettre une interaction 

entre les entreprises afin 

de faciliter l'identification 

des intérêts d'achat et de 

vente. 

01 

Confirmer votre participation 

à l'Atlantic Business Round 

selon le calendrier établi 

pour faciliter l'organisation 

de rencontres avec des 

entreprises aux profils 

adaptés; 

02 

N'oubliez pas les cartes de 

visite et les flyers de 

présentation de votre 

entreprise. 

03 Enregistrez-vous à temps et 

interagissez avec toutes les 

entreprises qui vous 

intéressent, car elles sont là 

pour ça. 

04 

Planifiez un café, un 

déjeuner, un dîner ou une 

réunion avec une entreprise 

qui vous intéresse pour 

projeter de nouvelles 

affaires. 

05 

Suivi des opportunités 

d'affaires. L'Atlantic 

Business Round vous 

apportera le soutien 

nécessaire. 

06 

 

ATLANTIC BUSINESS FORUM 

■ 
INFO@ATLANTICBUSINESSFORUM.COM 

WWW. ATLANTICBUSINESSFORUM.COM 
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13 – 15 Juillet 
Session 1 

08:00 – 09:00 

Pause-café 
09:00 – 09:15 

Pag 6 

ACCRÉDITATION AU BUSINESS ROUND 
07:00 – 08:00 

13 - 16 JUILLET 2023 

Business Round 

Séance de présentation 

1 

2 
Séance de présentation 

3 
Séance de présentation 

4 
Séance de présentation 

5 

13 – 15 Juillet 
Session 2 

09:15 – 10:15 

Pause-café 
10:15 – 10:30 

13 – 15 Juillet 
Session 3 

10:30 – 11:30 

Pause-café 
11:30 – 11:45 

13 – 15 Juillet 
Session 4 

11:45 – 12:30 

Déjeuner 
12:30 – 14:00 

16 Juillet 
Business Round 

08:00 – 19:00 

séance de clôture 
19:00 – 19:15 

3 
Séance de présentation 

13 – 15 Juillet 
Session 3 

10:30 – 11:30 

Pause-café 
11:30 – 11:45 
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Date limite 
d'inscription pour 

participer à la 
Business Round des 
affaires et réserve de 

temps pour la 
présentation des 

produits, services et 
opportunités de 

partenariat 

L'inscription est 

ouverte pour les 

manifestations 

d'intérêt à 

participer au 

Business Round 

1ère ÉTAPE 

 

01/03/23   

2ème ÉTAPE 

01/03/23  

au 

20/06/23 

3ème ÉTAPE 

21 /06 /23  

au 

25/06/23 

Pag 7 
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TABLE  RONDE 

D'AFFAIRES 
 

Réunions d'affaires et 
de négociation 
préalablement 

programmées, avec 
toutes les parties 

dûment enregistrées 

7ème ÉTAPE 
16Juillet 
Déjeuner 

 12:00 – 14:00  

 
TABLE  RONDE 

D'AFFAIRES 
 

Réunions d'affaires et 
de négociation 
préalablement 

programmées, avec 
toutes les parties 

dûment enregistrées 

6ème ÉTAPE 

16 Juillet 

Business Round 

08:00 – 12:00   

Communication des 

groupes organisés 

en B2B aux 

participants au 

Business Round 

4ème ÉTAPE 

26 /06 /23  

au 

30/06/23 

Organisation de 

réunion B2B 

5ème ÉTAPE 
16 Juillet 

Accréditation 
07:00 – 08:00  

16 Juillet 
ACCRÉDITATION  

07:00 – 08:00  

8ème ÉTAPE 

16 Juillet 
Business Round 

14:00 – 19:00   
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EXEMPLES DE  
PRODUITS ET SERVICES À PROMOUVOIR 

Produits et fournitures 

ménagers, produits 

d'hygiène, fournitures 

scolaires, matériel 

informatique, matériel et 

consommables de bureau 

Produits 
chimiques, 
caoutchouc 

et 
plastiques 

 

Autres non-

métaux, 

Produits 

minéraux 

Matériel et 

matériaux de 

construction 

Produits de 

l'agriculture, de la 

chasse, de la 

sylviculture et de 

la pêche. 

Matériel de 

transport, métaux 

communs et 

produits 

métalliques 

ouvrés 

Textiles, produits 

textiles, cuir et 

chaussures, 

terrain, 

appartements, 

voitures, mode et 

art africain. 
Vêtements, articles 

et produits pour 

bébés, papeterie, 

fournitures de 

bureau, produits 

hôteliers, musique et 

artisanat. 

Machines et 

équipements 

agricoles, de 

pêche et de 

construction 

Technologie et 
innovation 

technologique dans 
le tourisme, la 

mode et les 
accessoires de 

mode. 

15 

18 
19 

13 

16 

11 

 

Produits 

alimentaires et 

boissons,l ogistique 

d'exportation et 

d'importation. 

 

17 

Pâte à papier, 

papier, produits 

en papier, 

imprimerie et 

édition 

14 

Produits en bois 

et en bois et en 

liège 

12 

8 10 

7 

4 

Services et 

technologie de 

voyage, de tourisme, 

d’hôtellerie, de 

restauration, de 

maison, 

d'e-commerce et 

d'innovation, 

modèles, mode 

. 

9 

Produits de beauté, 

livres, fournitures 

électroniques (y 

compris appareils 

photo, jeux vidéo et 

consoles) 

5 

Accessoires 
numériques (y compris 
laccessoires mobiles, 

accessoires 
électroniques et les 

accessoires pour PC), 
lmaison, cuisine, 

bagages, téléphones 
portables,  films, 

musique. 

1 

Articles de soins 

personnels, Ordinateurs 

personnels, Tablettes, 

Jouets, Jeux vidéo 

(consoles et jeux), 

Montres, Meubles et 

articles de décoration. 

2 

Vêtements hommes 
et femmes, 

Accessoires hommes 
et femmes 

(Chaussures, sacs, 
lunettes de soleil, 

parfums), 

3 

Accessoires de santé 
et de sport (Nutrition, 

exercice, tapis 
roulants, batte de 

cricket, etc.), 
Automobiles et 
accessoires. 

6 

CEDEAO 

PALOP 

UE / SPG+ 

BRÉSIL 

AGOA 

AfCFTA 

+1.3 milliards de 
consommateurs +213  millions de 

consommateurs 

+70  millions de 
consommateurs 

+292  millions de 
consommateurs 

+331  millions de 
consommateurs 

+400  millions de 
consommateurs 

+446  millions de 
consommateurs 
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Informations sur les incitations à l'investissement 

Etudes de faisabilité économique et financière 

Développement de business plan 

Mise en réseau 

Missions d'affaires 

Information sur les opportunités de financement 

■ Intégration dans un réseau d'affaires et 
partenariats d‘entreprises, impliquant des 

entreprises de différentes régions 
géographiques participant à l'événement 

■ Participez à la foire intitulée Saveurs du 

Cabo Verde, qui se déroule parallèlement 

au Atlantic Business Forum. 

Accès au déjeuner buffet [1 personne] 

Transferts  [1 pax] 

 Accès au Forum des Entreprises[1 pax] 

Accès à la conférence internationale[1 pax] 

Accès au dîner de gala [1 pax] 

2 pauses café par jour [1 pax] 

Réception de bienvenue [1 pax] 

Les participants à l'événement intitulé Atlantic Business Rond, ont les 
avantages suivants. 

AVANTAGES 

AVANTAGE 

II 

AVANTAGE 

III 

AVANTAGES 
DE PARTICIPER AU ATLANTIC BUSINESS ROUND 

■ Présence des produits et services des entreprises 

participant à l'événement sur une plateforme Web, 

gratuitement, afin de les positionner et de consolider une 

présence constante sur les marchés. 

■ Pour chaque groupe de 25 
participants, l'organisation assume 
les frais de participation pour deux 

(2) éléments supplémentaires. 

■ Accès à des analyses de marché périodiques   

■ Promotion des produits et services dans la newsletter mensuelle v 

AVANTAGE 

I 

■ Droit de participer à des missions économiques, 
après l'événement, sur le marché de la CEDEAO, 

visant à identifier de nouvelles opportunités 
d'affaires, d'investissement, de partenariats 

commerciaux, à consolider et à renforcer les 
partenariats des affaires établis lors de l'événement. 

Pag 9 

■ Pour chaque groupe de 10 
participants à l'événement, 

l'organisation assume les frais 
de participation avec le onzième 

élément. 

emergys 

CEDEAO 

+409 millions de 
consommateurs 

PALOP 

AGOA 

+70 millions de 
consommateurs 

+292 millions de 
consommateurs 

+331 millions de 
consommateurs 

CPLP 

+444 millions de 
consommateurs 

UE / SPG+ 

AfCFTA 

+1.3 milliards de 
consommateurs 
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COMMISSION EXECUTIVE  
Mr António P. Fernandes 
Tm: +351 920 386 115 
WhatsApp:+351 964 406 800 
info@emergys.pt 
 
Mr ALLAH Ambroise 
Tm:+225 07 08 08 58 92 
Whatsapp :+225 07 08 08 58 92 
ambroise@boxtravel.eu 
 
Mme Diliana Iria 
Tm:+238 978 71 98 
Whatsapp :+238 978 71 98 
diliana.iria@boxtravel.eu 
 
Mr Pedro Pascal 
Tm:+351 925 901 660 
Whatsapp :+351 925 901 660 
pedro.pascal@boxtravel.eu 
 
Mr Pedro Ivan 
Tm:+351 927 645 198 
Whatsapp :+351 927 645 198 
pedro.ivan@emergysonline.com 

INSCRIPTION À L'ÉVÉNEMENT 

www.emergys.pt 

EMERGYS 
Apartado nº 1042  

Código Postal nº 7600  

events@emergys.pt 

info@emergys.pt 

helpdesk@emergysonline.com 

www.emergysonline.com 

www,emergys.pt 

Ilha de Santiago 

Praia  

Republica de Cabo Verde 

INFORMATIONS GÉNÉRALES 

events@emergys.pt 

info@emergys.pt 

helpdesk@emergysonline.com 

www.emergys.pt 

BOX TRAVEL, S.A. 
Apartado nº 1042  

Código Postal nº 7600  

+351 920 396 115 

+351 218 009 310 

info@boxtravel.eu 

www.boxtravel.eu 

Ilha de Santiago 

Praia  

Republica de Cabo Verde 

www.emergys.pt 

CEDEAO 

AfCFTA 

+409 millions de 
consommateurs 

PALOP 

AGOA 

+1.3 milliards de 
consommateurs 

+70 millions de 
consommateurs 

+292 millions de 
consommateurs 

+331 millions de 
consommateurs 

CPLP 

+444 millions de 
consommateurs 

UE / SPG+ 


