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■UNIÃO EUROPEIA 

■ASEAN 

■MERCOSUR 

■SADC 

■CEEAC 

■CEMAC 

6 Países 
68.267.839 Consumidores  
14.624.555 Utilisadores de Internet 
21.0 % Penetração [ % Pop.] 

 

 

■Portugal 

■Timor - Leste 

■Brasil 

■Angola » Moçambique 

■Angola » Guiné Equatorial » São Tomé e Príncipe 

■ Guiné Equatorial 
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■Angola » Moçambique 

■Angola » Guiné Equatorial » São Tomé e Príncipe 

■ Guiné Equatorial 

DIMENSÃO GEOECONÓMICA 

DE 

CABO VERDE 

■SADC 

■CEEAC 

■CEMAC  

Posições nas regiões económicas 
26 Países 
554.714.746 Consumidores 

Posição no mercado 

68 Países 
2.033.955.651 consumidores Posições nas regiões económicas 

■ 15 Países 
■ 407.000.000 Consumidores  
■ 221.724.638 Utilisadores de Internet 
■ 47.4 % Penetração [ % População] 
■ Cabo Verde é um País membro 

emergys 

AfCFTA 

■ Consumidores  [ 2022 ] : 1,373,486,514 ; 
■ Utilisadores de Internet [ 2000 ] : 4,514,400 ; 
■ Utilisadores de Internet [ 2021 ]: 590,296,163 ; 
■ Penetração [ % População] : 43.0 %  

■ Crescimento da internet: [ % 2000 - 2021] : 12,975 %; 
■ Organização económica : Área de Livre Comércio Continental Africana  – AfCFTA; 
■ Países membros : 55; 
■ Entranda em vigor : 1o Janeiro 2021; 
■ Objetivo: Impulsionar o comércio no continente; 
■ Vantagens para as empresas: Fornecer produtos e serviços livremente em 55 países; 
■ Estatuto de Cabo Verde : Cabo Verde é um País membro  da AfCFTA. 

■ CPLP – Comunidade dos Países de Língua Portuguesa 

■ 4 continentes [ Africa – América – Ásia – Europa ] 

■ 9 Países membros 

■ 292.111.889 consumidores 

■ 172.107.709 Utilisadores de Internet 

■ 61.4 % Penetração [ % Pop.] 

■ Cabo Verde é País membro 

Posição no mercado 

www.atlanticbusinessforum.com 

■ 331,002,651 Consumidores [ 2021 ] 
■ 297,322,868 Utilisadores de Internet [ 2021 ] 
■ 89.8 % Penetração[ % População] 
■ Acordo de Sistema de Preferência com os USA 
■ Relevante contributo do programa Millennium Challenge Corporation – MCC.  
■ Um forte presença da Comunidade caboverdiana nos USA 

■ 27 Países 
■ 446.940,060 consumidores 
■ 404.033.814 Utilisadores de Internet 
■ 90.4 % Penetração [ % População.] 
■ Accord de Système Préférentiee avec UE 
■ Uma forte presença da Comunidade caboverdiana na UE 

www.emergys.pt 
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emergys 

1 

Reunir empresas 
compradoras e 

vendedoras 
proporcionando-lhes 

condições para 
realizarem negócios 

2 

Criar uma rede de 
negócios dinâmica, ágil, 

segura e possibilitar 
encontro com novos 

clientes, investidores e 
parceiros 

3 

Facilitar a criação 
rápida de negócios e 

possibilitar às empresas 
economia de tempo, de 
recursos e de logística  

4 

Ser uma ferramenta de 
excelêcia na criação de 
networking e formação 
de parcerias resilientes 

5 

Reforçar parcerias 
empresariais e dar 

escala aos negócios, 
prestando assistència 

jurídica e fiscal  

6 7 

Ajudar as empresas a 
aumentar a sua carteira 

de fornecedores e 
clientes 

Facilitar a empresas e 
investidores o acesso a 
mercados de elevado 

potencial 

8 

Criar oportunidades às 
empresas de todas as 
dimensões e sectores 

de actividade 

9 

Possibilitar a empresas e 
investiores o acesso a 
informações sobre as 

fontes de financiamento, de 
entre os mais relevantes 

10 

Possibilitar aos países 
participantes a 

disponibilidade e 
capacidade empresarial, 

enquanto motor de 
desenvolvimento 

Atlantic BUSINESS ROUND - METAS 

META META META META META META META META META META 

www.atlanticbusinessforum.com Pag 4 

O Atlantic Business Round tem definidas 10 metas e resultados estratégicos para a edição de 2023, servindo de base de 
orientação para as actividades empresariais durante a fase pós-evento, a serem desenvolvidas nos mercados-alvo pelas empresas 
participantes. 
 
O Atlantic Business Round gera vantagens da maior relevância e proveitos para qualquer empresa por proporcionar a criação 
rápida de negócios e constitui uma excelente «ferramenta» para a criação de networking. 
 
Cada executivo ou empreendedor, através do Atlantic Business Round, poderá realizar dezenas de reuniões de negócio num único 
dia, 16 de Julho de 2023, sendo que cada uma das reuniões é previamente preparada, o que possibilita resultados concretos de 
acordo com os objectivos definidos. O Atlantic Business Round constitui, assim, um espaço de excelência em que as empresas 
procuram e oferecem produtos, serviços, parcerias empresariais, oportunidades de negócio e soluções empresariais às empresas 
já estabelecidas nos respectivos mercados. 
 
As metas definidas permitem mitigar os riscos dos negócios através da revisão periódica das matrizes de risco, adopção de planos 
de acção de resposta aos riscos de negócio, implementação de indicadores de desempenho e definição de testes de efectividade 
com rotina estabelecida para apoiar as empresas na tomada de decisão estratégica e nos processos de avaliação das 
oportunidades de negócio ao longo do tempo. 
 
Os participantes, no acto de inscrição, devem enviar os seus perfis através da plataforma seguinte: 
https://emergys.pt/register/online/br/. 
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4 

O objectivo do Atlantic Business Round é 

facilitar negociações, realizar transações 

comerciais e celebrar acordos comerciais e 

de parceria . 

6 

Atlantic BUSINESS ROUND 

■ 
FUNCIONAMENTO 

O Atlantic Business Round facilita 

contactos com as empresas participantes, 

garantingo a eficária e a eficiência na 

realização de negócios. 

7 

 
O Atlantic Business Round facilita 
contactos personalizados com decisores, o 
que de outra forma necessitaria 
prospecção de mercados, estabelecer 
comunicações, agendar encontros e 
viajagens internacionais. O Atlantic 
Business Round, possibilita, assim, 
economia de tempo e de recursos. 

8 

Num único dia um participante no Atlantic 

Business Round pode realizar vários 

contactos de negócios com parceiros, 

decisores de empresas, potenciais clientes 

e fornecedores, fazendo economia de 

tempo e de custo de deslocação. 

1 

Não haverá discursos, oratórias ou 

outro acontecimento que não seja o 

foco  no oblectivo do Atlantic Business 

Round. 

2 

O Atlantic Business Round, facilita uma 

gestão cuidada de reuniões de 

negócios em que o tempo de cada 

interveniente é rigorosaamente 

respeitado. 

3 

No Atlantic Business Round, cada empresa 

/ executivo pode participar em várias 

reuniões de negócios, em mesas de 4 a 6 

participantes, tendo cada um deles 2 a 3 

minutos para se apresentar. 

 

5 

No Atlantic Business Round participam 

representantes de empresas com poder de 

decisão, facilitando, assim, a concretização 

de negócios e negociações conclusivas. 

 

5 

www.emergys.pt 



Atlantic 

BUSINESS round 

 
Networking 

 

Dicas para participar 

O objectivo da Atlantic 

Business Round é 

proporcionar a interação 

entre empresas com vista 

a facilitar  a identificão de 

interesses de compra e 

venda. 

 

01 

Confirme a sua participação 

no Atlantic Business Round 

conforme o cronograma 

estabelecido para facilitar a 

organização do encontro 

com empresas com perfis 

adequados; 

 

02 

Não esqueça os cartões de 

visita e os Flyers de 

apresentação da sua 

empresa. 

 

03 Cheque a horas e intereaja 

com todas as empresas do 

seu interesse, pois, elas 

estão lá para isso. 

04 

Agende um café, um 

almoço, um jantar ou uma 

reunião com uma 

empresasa de interesse para 

projectar novos negócios. 

05 

Dê sequência as 

oportunidades de negócios. 

O Atlantic Business Round 

lhe dará o suporte 

necessário. 

06 

ATLANTIC BUSINESS FORUM 

■ 
INFO@ATLANTICBUSINESSFORUM.COM 

WWW. ATLANTICBUSINESSFORUM.COM 
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13 – 15 Julho 
Sessão 1 

08:00 – 09:00 

Coffee-Break 
09:00 – 09:15 

Pag 6 

ACREDITAÇÃO NA RONDA DE NEGÓCIOS  
07:00 – 08:00 

13 - 15 JULHO 2023 

Ronda de Negócios 

Sessão de apresentação 

1 

2 
Sessão de apresentação 

3 
Sessão de apresentação 

4 
Sessão de apresentação 

5 

13 – 15 Julho 
Sessão 2 

09:15 – 10:15 

Coffee-Break 
10:15 – 10:30 

13 – 15 Julho 
Sessão 3 

10:30 – 11:30 

Coffee-Break 
11:30 – 11:45 

13 – 15 Julho 
Sessão 4 

11:45 – 12:30 

Almoço 
12:30 – 14:00 

16 de Julho  
Ronda de Negócios 

08:00 – 19:00 

Sessão de encerramento 
19:00 – 19:15 

3 
Sessão de apresentação 

13 – 15 Julho 
Sessão 3 

10:30 – 11:30 

Coffee-Break 
11:30 – 11:45 



Inscrições para 

participar na ronda de 

negócios e reserva de 

tempo para 

apresentação de 

produtos, serviços e 

oportunidades de 

parcerias. 

Abertura de 

inscrições para 

manifestação 

de interesse de 

participação na 

Ronda de 

Negócios 

1ª ETAPA 

 

01/03/23   

2ª ETAPA 

01/03/23  

a 

20/06/23 

3ª ETAPA 

21 /06 /23  

a 

25/06/23 

Pag 7 Ref.E-EICV.01/2022/VD-E.01  emergys 

A
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O
 

RONDA 

DE NEGÓCIOS 

 
 

Reuniões de negócios 
e de negociação 

previamente 
agendadas, devendo 
estar todas as partes 
devidamente inscritas 

7ª ETAPA 
16 de Julho 

Almoço 
 12:00 – 14:00  

 

RONDA / RODADA 

DE NEGÓCIOS 

 
 

Reuniões de negócios 
previamente 

agendadas, devendo 
estar todas as partes 
devidamente inscritas. 

 

6ª ETAPA 

16 de Julho  

Ronda de Negócios 

08:00 – 12:00   

Comunicação de 

grupos organizados 

em B2B aos 

participantes na 

Ronda de Negócios 

4ª ETAPA 

26 /06 /23  

a 

30/06/23 

Organização de 

Encontros B2B 

5ª ETAPA 
16 de Julho 
Acreditação 

07:00 – 08:00  

16  de Julho 
ACREDITAÇÃO  

07:00 – 08:00  

8ª ETAPA 
16 de Julho  

Ronda de Negócios 
14:00 – 19:00   

www.emergys.pt 



EXEMPLOS DE  
PRODUTOS E SERVIÇÕS A PROMOVER 

Produtos e artigos para 

lar, produtos de higiéne, 

artigos escolares, 

equipamentos de 

informática, 

equipamentos de 

escritórios e consumíveis 

Produtos 

Químicos, 

Borracha e 

Plásticos 

Outros não 

metálicos, 

Produtos 

minerais 

Equipamentos 

e materiais de 

construção 

Produtos da 

agricultura, caça, 

silvicultura e 

pesca. 

Equipamentos de 

transporte, metais 

básicos e produtos 

metálicos 

trabalhados 

Têxteis, 

Produtos 

Têxteis, Couro e 

Calçado, 

terrenos, 

apartamentos, 

carros, Moda e 

arte africana. 

Vestuários, artigos e 

produtos para bébé, 

artigos de papelaria, 

material de escritório, 

produtos para 

hotelaria, livros, 

música e artesanato. 

Máquinas e 

equipamentos 

agrícolas, de 

pesca e de 

construção 

Tecnologia e 
inovação 

tecnológica em 
turismo, moda e 
acessórios de 

moda. 

15 

18 
19 

13 

16 

11 Produtos 

alimentícios e 

bebidas, logística 

de exportação e 

importação 

17 

Celulose, Papel, 

Produtos de 

Papel, 

Impressão e 

Publicação 

14 

Madeira e 

Produtos de 

Madeira e 

Cortiça 

12 

8 10 

7 

4 

Serviços e tecnologia 

de viagens, de 

turismo, de hotelaria, 

de catering, de lar, de 

e-commerce e de 

inovação, designers e 

moda. 

9 

Produtos de bebê, de 

Beleza, Livros, 

Consumíveis 

Eletrónicos (incluindo 

câmeras, videogames  

e consoles) 

5 

Acessórios Digitais 

(incluindo acessórios 

móveis, acessórios 

eletrônicos e 

acessórios para PC), 

casa, Cozinha, 

Bagagem, Telemóveis, 

Filmes, Música. 

1 

Utensílios de cuidados 

pessoais, Computadores 

pessoais, Tablets, 

Brinquedos, Jogos de 

vídeo (consolas e 

jogos), Relógios, Móveis 

e artigos de decoração. 

2 

3 

Acessórios de saúde 

e desportos (Nutrição, 

exercício, esteiras, 

bastão de críquete 

etc.), Automóveis e 

ssessórios. 

6 

Pag 8 

Roupas masculinas e 

femininas, 

Acessórios 

masculinos e 

femininos (Calçados, 

bolsas, óculos de sol, 

perfumes),  
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CEDEAO 

+409 milhões de 
consumidores 
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AGOA 

+70 milhões de 
consumidores 

+292 milhões de 
consumidores 
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consumidores 

CPLP 

+444 milhões de 
consumidores 

UE / SPG+ 

AfCFTA 

+1.3 bilhão de 
consumidores 
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Informações sobre Incentivos ao investimento 

Estudos de viabilidade económica e financeira 

Desenvolvimento de planos de negócio 

Networking 

Missão empresarial 

Informação sobre oportunidades de financiamento 

■ Integração numa rede de negócios e de 
parcerias empresariais, envolvendo as 

empresas de diferentes regiões geográficas 
participantes no evento. 

■ Participar na Feira intitulada Sabores de 

Cabo Verde, que decorre paralelamente 

ao Atlantic Business Forum 

Acesso ao almoço Buffet [1 pax] 

Transferes  [1 pax] 

 Acesso ao Fórum Empresarial [1 pax] 

Acesso à Conferência Internacional [1 pax] 

Acesso ao jantar de Gala  [1 pax] 

2 Coffee-breaks por dia  [1 pax] 

Recepção de boas-vindas [1 pax] 

VANTAGEM 

I 

Os participantes no evento intitulado Atlantic Business Round, têm as 
seguintes vantagens. 

VANTAGENS 

VANTAGEM 

II 

VANTAGEM 

III 

Ref.E-LMBCEDAO/2021/ABC-E.01  

VANTAGENS 
EM PARTICIPAR NO ATLANTIC BUSINESS ROUND 

■Presença de produtos e serviços das empresas 

participantes no evento numa plataforma Web, 

sem custos, por forma a posicioná-las e consolidar 

uma presença constante nos mercados. 

■ Para cada grupo de 25 
participantes a organização 

assume o custo de participação 
para dois (2) elementos adicionais. 

Acesso a análises periódicas de mercados  

Divulgação de produtos e serviços no newsletter mensal 

■ Direito de participação em missões económicas, 
após o evento, no mercado da CEDEAO, 

destinadas a identificar novas oportunidades de 
negócio, investimento, parcerias comerciais, 

consolidar e reforçar as parcerias empresariais 
estabelecidas durante o evento. 
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■ Para cada grupo de 10 
participantes no evento a 

organização assume os custos de 
participação com o décimo 

primeiro elemento. 

CEDEAO 

+409 milhões de 
consumidores 

PALOP 

AGOA 

+70 milhões de 
consumidores 

+292 milhões de 
consumidores 

+331 milhões de 
consumidores 

CPLP 

+444 milhões de 
consumidores 

UE / SPG+ 

AfCFTA 

+1.3 bilhão de 
consumidores 

www.emergys.pt 
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COMISSÃO EXECUTIVA 
Mr António P. Fernandes 
Tm: +351 920 386 115 
WhatsApp:+351 964 406 800 
info@emergys.pt 
 
Mr ALLAH Ambroise 
Tm:+225 07 08 08 58 92 
Whatsapp :+225 07 08 08 58 92 
ambroise@boxtravel.eu 
 
Mme Diliana Iria 
Tm:+238 978 71 98 
Whatsapp :+238 978 71 98 
diliana.iria@boxtravel.eu 
 
Mr Pedro Pascal 
Tm:+351 925 901 660 
Whatsapp :+351 925 901 660 
pedro.pascal@boxtravel.eu 
 
Mr Pedro Ivan 
Tm:+351 927 645 198 
Whatsapp :+351 927 645 198 
pedro.ivan@emergysonline.com 

INSCRIÇÃO NO EVENTO 
www.emergys.pt 

INFORMAÇÕES GERAIS 
events@emergys.pt 

info@emergys.pt 

helpdesk@emergysonline.com 

www.emergys.pt 

BOX TRAVEL, S.A. 
Apartado nº 1042  

Código Postal nº 7600  

+351 920 396 115 

+351 218 009 310 

info@boxtravel.eu 

www.boxtravel.eu 

Ilha de Santiago 

Praia  

Republica de Cabo Verde 

CEDEAO 

+409 milhões de 
consumidores 

PALOP 

AGOA 

+70 milhões de 
consumidores 

+331 milhões de 
consumidores 

CPLP 

+444 milhões de 
consumidores 

UE / SPG+ 

AfCFTA 

+1.3 bilhão de 
consumidores 

+292 milhões de 
consumidores 

www.emergys.pt 

EMERGYS 
Apartado nº 1042  

Código Postal nº 7600  

events@emergys.pt 

info@emergys.pt 

helpdesk@emergysonline.com 

www.emergysonline.com 

www,emergys.pt 

Ilha de Santiago 

Praia  

Republica de Cabo Verde 


